EIGENMANN NEWS

—— PRODUKTE

- INNOVATIV UND B

BEWAHRT: LAMELLO b
MOBELVERBINDER N E w S | .

Die Systemlosungen von Lamello stehen fir Qua-
litat, Innovation und Funktionalitat und werden
weltweit millionenfach eingesetzt. Auch wir haben
Lamello Mobelverbinder in unserem Sortiment und
haben das aktuelle Programm an einer neuen Wand
im Ladenlokal Gbersichtlich ausgestellt. Es gibt
230V-Gerite, neu auch Akku-Versionen, kompati-
bel mit Mafell und Metabo (CAS-Systeme). Neben
den Maschinen sind samtliche Verbindungssysteme
von Lamello aufgezeigt. Gerne beraten wir Sie zu
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den innovativen Produkten.
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EIGENMANN AG Was eine neue Absauganla- o i
Werkzeuge und Maschinen ge bringt, zeigt unsere Ge_
Feldeck 11 . . . .
CH-9615 Dietfurt sch'lchte.mlt der.Schrelnerel
+4171982 88 88 Zwicker in Andwil. Mehr auf

info(@eigenmannag.ch Seite 3.




BAUEN UND
AUSBAUEN

— KURZ-NEWS

DIESE NEUIGKEITEN

MACHEN GERADE
DIE RUNDE
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In herausfordernden Zeiten wie diesen ist
es umso wichtiger, vorauszuschauen und
mutig neue Vorhaben anzugehen, um fiir
kiinftige Entwicklungen gewappnet zu
sein. Wir tun dies in mehrfacher Hinsicht.
Zum einen planen wir einen Anbau zur Er-
weiterung unseres Ersatzteillagers sowie
zur Vergrosserung des Werkstattbiiros.
Die Baubewilligung liegt vor, die Realisie-
rung ist fir 2024 geplant. Des Weiteren
besteht eine hohe Nachfrage an Service-
und Reparaturdienstleistungen. Um dieser
gerecht zu werden, werden soweit es der
Arbeitsmarkt zulasst laufend zusatzliche
Techniker engagiert.

Gefordert sind wir aber vor allem hinsicht-
lich Lieferbereitschaft. Wir setzen alles
daran, diese aufrechtzuerhalten. Deshalb
haben wir unser Maschinenlager hochge-

fahren und in der Region eine Lagerhalle

Am 10. Marz 2023
hatten wir einen tollen Tag mit unserem
langjshrigen Lieferanten Mafell, der fiir
qualitativ hochstehende Elektrowerk-
zeuge und Handmaschinen steht. Einge-
laden waren Kunden aus der Region und
sie erhielten die Gelegenheit, ausgestellte
Maschinen direkt zu testen. Was ebenfalls
nicht fehlen durfte: der gemiitliche Aus-

hinzugemietet. So konnen wir zumindest
einen Teil der Engpasse auffangen. Wir set-
zen alles daran um die Bedlrfnisse unserer
Kundschaft, die in die Erneuerung ihres
Maschinenparks investiert fristgerecht zu
erfillen. Wir bauen aus, weil wir auf die
gute Zusammenarbeit mit lhnen bauen.

Die Geschaftsleitung

Peter und Michael Eigenmann

In Zeiten, in denen alles teu-  tausch an der Bar.
rer wird, sind Aktionen noch bedeuten-
der geworden. Wir haben immer wieder
attraktive Angebote — auf einem neuen
Podest ubersichtlich prasentiert in unse-
rem Laden.

—— IM FOKUS (INTERVIEW
MIT PETER EIGENMANN)

«MIT WEITSICHT
LASST SICH VIELES
BEWERKSTELLIGEN.»

Lieferengpasse und Preiserhohungen sind
die Themen der Stunde und sie betreffen
auch die Schreinerwelt. So erstaunt es
nicht, dass die Schreinerzeitung kirzlich
bei Peter Eigenmann nachfragte, wie die
Lage aussieht und was er den Schreinern
empfiehlt. Wir mochten lhnen diese Infos
nicht vorenthalten.

EIGENMANN macht keinen Hehl daraus:
Auch die Maschinenhandler sind von Lie-

ferengpassen betroffen. Bei bestimmten

—— PARTNERSCHAFT

20 JAHRE PARTNER-
SCHAFT HOMAG -
EIGENMANN

Was die langjahrige Partnerschaft zwi-
schen EIGENMANN und HOMAG aus-
zeichnet: Qualitat, Zuverlassigkeit, Inno-
vation und Vertrauen.

Seit 20 Jahren vertreiben wir die Produk-
te der HOMAG Schweiz AG, ein Kom-

petenzunternehmen in der Holzbearbei-

Die Geschaftsleitung beider Firmen
(v.l.n.r. Peter Eigenmann, Michael Eigenmann,
Peter Niederer, Andreas Kofel) nach einem
Werksbesuch von HOMAG Espana in
Barcelona im Jahr 2011.

EIGENMANN NEWS

Maschinengattungen sind die Lieferfristen
von rund 3 Monaten auf 12 bis 14 Mona-
te gestiegen. Doch Peter Eigenmann be-
tont im Interview, dass diesem Umstand
so gut wie moglich entgegengewirkt wird.
«Wir haben eine zusatzliche Halle ge-
mietet, um die Lagerspitzen besser zu
bewaltigen. Auch den Bestand an Ersatz-
teilen haben wir hochgefahren, soweit
dies moglich ist», so der Geschaftsleiter.
Dennoch sind wichtige Teile bis auf Wei-

teres nicht lieferbar.

Die Lieferengpasse wirken sich auch auf
die Preise aus. Teilweise kosten stationa-
re Maschinen 15 bis 30% mehr, und das
kommt immer haufiger vor. «Entspre-
chend mussen wir die Preislisten und Kal-
kulationen ofter und zeitnah anpassen»,
erlautert Peter Eigenmann im Interview.
Ob sich die Lage wieder entspannen wird,

tung. Wir schatzen diese Partnerschaft
sehr. Angefangen hat alles 2003, als die
traditionsreiche Spoerri & Co. AG in die
neue HOMAG Schweiz AG uberging und
wir fur den Vertrieb von Kantenanleimma-
schinen der damaligen HOMAG-Marke
Brandt sorgten. Die Kooperation vertiefte
sich und es ging weiter mit den Maschi-
nengattungen von Butfering, Weeke und
Holzma.

EIGENMANN war dank dieses Portfolios
immer breiter aufgestellt. Einen grossen
Erfolg verzeichneten wir insbesondere
mit dem kompakten vertikalen CNC-

Ausschnitt aus der dauernden Ausstellung

ei EIGENMANN in Dietfurt

lasst sich aus heutiger Sicht nur spekulie-
ren. EIGENMANN hat sich auf jeden Fall
mit der Situation arrangiert und macht das
Beste daraus. «Es ist sicher mehr Weit-
sicht notig und diese Zeit hat uns gezeigt,
dass ein partnerschaftliches Verhaltnis
zwischen Kunde und Lieferant wichtiger

denn je ist».

Mit grésseren Lagerbestanden konnen
Lieferengpasse verringert werden.

Bearbeitungszentrum Weeke BHX 050
/ 055, das 2009 lanciert wurde und der
heutigen HOMAG V200 entspricht.
Aufgrund seiner Alleinstellungsmerkma-
le entwickelte sich das Produkt zu einem
Verkaufsschlager. «Wir freuen uns Gber
die gelungenen 20 Jahre und sehen uns
mit der erreichten Marktposition und den
vielen zufriedenen Kunden in dieser Kon-
stellation.




— KUNDE

AL-KO IST MEHR
ALS OK
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Im Jahr 2008 hat die Schreinerei Zwicker
bei uns eine Occasion Spanex Absaugan-
lage gekauft. Seither ist der Betrieb stetig
maschinell gewachsen und die bestehende
Anlage hat zu wenig Saugleistung erbracht.
Spane und Holzstaub wurden in drei Be-
haltern gesammelt und mussten manuell
geleert werden. Die neue AL-KO Absaug-
anlage hat wesentlich mehr Leistung, zudem
ist im unteren Bereich der Anlage eine Bri-
kettierpresse integriert.

Die Mehrleistung der Anlage Gberzeugt den
Inhaber Roland Zwicker, da deutlich weniger
Rest- und Feinstaub im Arbeitsraum zuruck-

bleibt. Auch die nicht mehr nétige Hand-
arbeit, um die Behalter zu leeren, spart ei-
niges an Zeit; diese lasst sich nun wesentlich
produktiver gestalten. Ausserdem konnen
die produzierten Holzbriketts zum Heizen
genutzt werden. Bei den aktuellen Energie-
kosten ist das ein willkommener Rohstoff.

Die Firma Zwicker betreibt einen sehr mo-
dernen Maschinenpark, so war auch diese
Investition in die Absaugtechnik fortschritt-
lich und zeitgemass. Roland Zwicker schatz-
te insbesondere, dass wir die komplette
Planung der neuen Anlage passend zu den
engen Platzverhaltnissen durchfihren konn-
ten. Das Konzept und die Planung hat Sa-
muel Keller von EIGENMANN erarbeitet,
in Abstimmung mit dem Kunden. Mehrere
ahnliche Referenzanlagen dienten dabei als
Planungsgrundlage. Bei der Montage hat
sich die prazise Vorbereitung bestatigt. Die
neue Anlage konnte schliesslich nach nur
einem Tag Betriebsunterbruch in Betrieb
genommen werden.

Samtliche Dienstleistungen, von der Planung
uber die Lieferung, Installation, Anpassung
der Absaugrohrleitungen bis zum Anschluss
an das Druckluftsystem wurden durch
EIGENMANN ausgefihrt. Letztlich freut
uns vor allem, dass Roland Zwicker von der
neuen Losung begeistert ist.

— KUNDE
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ES LIEF ALLES WIE GEPLANT

Wirtschaftliche Steigerung der Platten-
bearbeitung mittels HOMAG EDGE-
TEQ S-240 und CENATATEQ P-115: Im
Interview berichten Manfred und Romeo
Birgin von der Gebriider Biirgin AG in
Seltisberg, wie zufrieden sie mit uns und
den Maschinen sind.

Weshalb haben Sie sich beim Kauf der neu-
en Maschinen fiir uns entschieden?

Da fiir uns ein zuverlassiger Service sehr
wichtig ist, haben wir uns fiir die Firma
EIGENMANN entschieden. Dazu kommt:
Die angebotenen Maschinen haben unsere
Bediirfnisse am besten gedeckt. Dadurch
konnten wir die Prozess-Sicherheit sowie
unseren Qualitatsstandard optimieren.

Wie zufrieden waren Sie mit der Planung
und Ausflihrung?

Wir sind sehr zufrieden mit der Arbeit des
EIGENMANN-Teams. Es lief alles wie ge-

plant und unkompliziert ab.

Seit gut einem Jahr sind die Maschinen in
Betrieb. Welche Erfahrungen haben Sie
damit bis jetzt gemacht?

Wir konnten alles wie vorher produzieren,
teilweise sogar noch mehr. Die Investition
erfillt unsere Erwartungen zu 100%. Auch
die Riickmeldungen der Mitarbeitenden
bestatigen, dass die Maschinen sehr bedie-
nerfreundlich sind und es Spass macht, mit
ihnen zu arbeiten.

Wie zufrieden sind Sie auch nach dem Kauf
mit unserem Service?

Sehr zufrieden. Die Kleinigkeiten, die bis-
her angefallen sind, konnten schnell geklart
werden.

Konnen Sie EIGENMANN weiteremp-
fehlen?

Ja, auf jeden Fall.

Welche weiteren Projekte kdnnen Sie sich
mit uns vorstellen?

In der nachsten Zeit mochten wir unse-
re EDV Uberarbeiten. Dann wird ein Zu-
schnitt-Assistent von HOMAG ein Thema.

—— SCHAUFENSTER

EWMD AKTION

Es wird jedes Quartal eine interessante Ak-
tion aus dem Ladensortiment zu vorteilhaf-
ten Konditionen zusammengestellt. Dabei
handelt es sich um Handmaschinen, Werk-
zeuge oder Verbrauchsartikel. Im Schau-

fenster, gleich neben dem Eingang zum

Ladenlokal, wird die jeweils aktuelle Aktion
gesondert prasentiert. Kunden haben die
Maglichkeit, diese Artikel entweder im
Ladenlokal, Gber den Webshop oder durch

unseren Aussendienst zu beziehen.




—— IM FOKUS (INTERVIEW MIT
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WARGER SCHREINEREI AG, AMRISWILTG)

MODERNER
MASCHINENPARK IM
HANDWERK DIGITAL
VERNETZT.

Auf dem Foto: Noah Altherr, Maschinist

Wie beschreiben Sie die Warger
Schreinerei AG, was sind die starken?
Zurzeit beschaftigen wir 29 Mitarbeiter
in unserem Betrieb. Die Firma ist bereits
56-jahrig. Unsere Starken liegen in kreati-
ver Planung, Beratung und Herstellung von
Kiichen, Schrinke und gehobenem Innen-
ausbau.

Was hat Sie zum Kauf der neuen Kanten-
anleimmaschine und CNC Bearbeitungs-
center bewegt?

Die bestehenden Maschinen waren intensiv
im Einsatz und sind nun etwas in die Jahre
gekommen. Mit den beiden neuen Maschi-
nen wollen wir die Effizienz und Qualitat in
der Produktion steigern. Da beide Maschi-
nen zum selben Zeitpunkt installiert worden
sind, war nur ein kurzer und einfacher Be-
triebsunterbruch notig.

Warum haben Sie sich fiir den Kauf bei
Eigenmann AG entschieden?

Bediirfnisse wurden prazise ergriindet und
eine passgenaue Losung daflir wurde ange-
boten. Die Beziehung zu EIGENMANN AG
und zum zustandigen Kundenbetreuer
Samuel Keller dauert schon tber 20 Jah-
re an, es ist grosses Vertrauen da. Von der
Beratung Uber den Service funktioniert die
Betreuung optimal, schnell und kompetent.
Die Produkte sind die richtigen, von hoher
Qualitat zu einem fairen Preis.

Die beiden neuen Maschinen sind nun ein
paar Monate im Einsatz, welche Erfahrun-
gen haben Sie gemacht?

2012 haben wir die erste Weeke BHX 055
CNC-Maschine angeschafft. Dies war da-

mals ein Quantensprung, weg von den ma-
nuellen Beschlagebohr Maschinen auf die
CNC-Fertigung. Die neue CNC-Maschine
ist nun wesentlich schneller und flexibler im
Einsatz, die Inbetriebnahme und Einarbei-
tungszeit war sehr kurz. Die neue Kanten-
anleimmaschine ist sehr hoch automatisiert,
die Umstellung auf verschiedene Kanten
und Bearbeitungen geschieht per Pro-
grammwahl, der Leimwechsel geht schnell
und flexibel. Die Endqualitat ist absolut Top!

Die CNC Maschine ist mit einem Bar-
code Scanner ausgeriistet, was fiir Vorteile
bringt das in der Produktion?

Im Biro werden alle Kundenplane in 3D
gezeichnet, daraus konnen direkt die CNC
Programme generiert werden. In der Pro-
duktion kann der Maschinist den QR-Code
scannen und das Programm wird automa-
tisch aktiviert. Eine Plausibilitatskontrolle
prift ob das Werkstlick richtig aufgelegt
ist, die Produktion ist so viel effizienter und
Fehler werden eliminiert. Die Daten werden
einmalig im Buro erfasst und durchgangig
verwendet.

Wie zufrieden waren Sie mit der
Auftragsabwicklung und Inbetriebnahme:
Eigenmann AG hat alles koordiniert und aus
einer Hand ausgefiihrt. Auch die Anpassun-
gen an die Absauganlage und Druckluftnetz
wurden direkt durch die Eigenmann Techni-
ker installiert. Schulung, Software sowie die
Anbindung vom Scanner wurde zligig bei der
Lieferung abgewickelt, perfekt und routi-
niert war der Ablauf.

—— MENSCHEN

NEUE TECHNOLOGIEN
BEGEISTERN MICH

Pascal Schonenberger arbeitet seit rund 2
Jahren in unserem Team und ist fur uns
sowie fur unsere Kundschaft eine wert-

volle Stutze.

—— WEBSHOP

ONLINE INFORMIEREN
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Pascal, was ist deine Aufgabe bei der
Eigenmann AG?

Als gelernter Schreiner und Projektleiter
Schreinerei FA darf ich als Kundensup-
porter unseren Auftraggebern bei allen
praktischen Herausforderungen zur Sei-
te stehen. Unter anderem schule ich die
Kunden im Bereich CNC und Sagen, fiih-
re die Maschinen vor, supporte im Bereich
Software und bin verkaufsunterstitzend
flr unseren Aussendienst unterwegs. Da-
bei ist mir wichtig, die optimale Losung fiir
jeden Betrieb zu schaffen.

Was gefillt dir bei deiner Arbeit beson-
ders?

Die Abwechslung Tag fir Tag, der Kun-
denkontakt und all die Herausforderun-
gen, die mein Job mit sich bringen. Neue
Technologien und Produkte begeistern
mich und machen meinen Alltag span-
nend.

Wenn du dir einen grossen Traum erfiil-
len konntest, welcher ware das?

Ich konnte schon viele meiner gros-
sen Traume verwirklichen, daher bin ich
glicklich, wenn mein Leben in gleichen
Schritten weitergeht und ich mit meiner
Frau noch viele grossartige Stunden ver-

bringen darf.

UND BEQUEM BESTELLEN

Vorteile fur Sie:

+ Bestellung auch ohne Login moglich

+ Bezahlung per Rechnung, Kreditkarte,
Postcard oder Twint moglich

« Einfache Suchfunktion

Sie finden zahlreiche Produkte in den Bereichen Klein-
und Handmaschinen, Zubehor fur Stationarmaschinen,
Absaugmaterial, Handwerkzeuge, Arbeitsplatzeinrichtun-
gen und Elektromaterial. Auch Verbrauchsmaterial, wie
Klebstoffe, Farben und Dichtmittel sind verflgbar.

Webshop - www.eigenmannag.ch

G

Was machst du in deiner Freizeit?

Im Winter bin ich auf den Skiern, im Som-
mer am Biken und in den Bergen. Zudem
holze ich gerne im Wald. Mir wird nie
langweilig. Die freie Natur bedeutet mir
viel, sie ist die Abwechslung zu meinem

Arbeitsalltag.

Und worauf wiirdest du niemals verzich-
ten wollen?

Auf die Freiheit, die ich in den letzten
Jahren geniessen durfte. «Eingesperrt» zu
sein ware fur mich das Schlimmste.
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